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Que de chemin parcouru depuis 2000, date de lancement du programme national PLAN SOLEIL ! L'intérêt de l'énergie solaire, et celui du solaire thermique en particulier, n'est plus à démontrer. Le débat " solaire contre énergies fossiles, non renouvelables " est un débat qu'il faut désormais dépasser. 
La campagne Plan Soleil 2004 prend un nouveau tournant : L'ADEME souhaite accélérer le " passage à l'acte " chez le particulier. " Chauffe-eau solaire, la question n'est pas de savoir si c'est oui ou non, mais quand ? " et " Chauffe-eau solaire ! Coupez en deux votre facture d'eau chaude ! " sont ainsi les deux nouvelles accroches de la campagne. L'objectif est toujours de susciter l'intérêt autour d'une démarche pédagogique et environnementale, mais surtout il s'agit d'impulser l'acte d'achat, de placer chacun face à un choix citoyen dans un contexte d'immédiateté tout en agissant explicitement sur le levier économique. En synergie avec la campagne TV et presse magazine, qui se déroule en avril et mai 2004, l'ADEME développe auprès du grand public de nouveaux outils d'information, au contenu argumenté et pragmatique : cassette vidéo et DVD, guides pratiques, kit " Partenaires Plan Soleil " pour agir sur les prescripteurs? 
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En 2000, l'intérêt du solaire thermique pour le particulier, et celui du chauffe-eau solaire individuel (CESI) en particulier, étaient quasiment inexistants au sein du grand public. Impulsée à cette époque par l'ADEME, à travers le programme PLAN SOLEIL, la dynamique en faveur du solaire thermique en France s'est largement confirmée depuis, pour acquérir dès 2002 une véritable dimension nationale. 
Aujourd'hui, la quasi-totalité des Conseils Régionaux (20 sur 22) et certains Conseils Généraux sont partenaires de l'ADEME dans son effort de promotion du solaire thermique. Le réseau des installateurs adhérents à la Charte QUALISOL s'est décuplé (plus de 4000 en 2004), la demande des particuliers s'accroît, et de plus en plus d'industriels s'impliquent sur le marché métropolitain. Par ailleurs, le solaire thermique intégré au bâtiment est aujourd'hui considéré comme l'une des solutions incontournables pour réduire l'effet de serre. 
Entre autres facteurs, cette évolution s'est accompagnée d'un changement très sensible de l'opinion française, qui considère désormais la protection de l'environnement comme l'une de ses trois préoccupations majeures. 
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Le Livre Blanc français sur l'Energie, aboutissement du débat national sur les énergies, a mis l'accent sur la lutte contre le changement climatique, avec l'ambition de diviser par 4 nos émissions de gaz à effet de serre d'ici 2050. 
Parmi les préoccupations qui ont inspiré la rédaction du Livre Blanc, figure, en particulier, la nécessité de diversification du " bouquet énergétique " et la volonté de faire une large place aux énergies renouvelables, grâce en particulier au développement des énergies renouvelables thermiques : + 50 % d'ici 2015. 
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L'objectif proposé par le Livre Blanc est d'économiser 0,4 Mtep/an grâce à la contribution du solaire, ce qui revient à installer 1 450 000 m2 de capteurs solaires par an à partir de 2010 
(1 Mm2 équivalent CESI, 300 000 m2 en ECS (Eau Chaude Sanitaire) Collectif et 150 000 m2 en SSC (Système Solaire Combiné)). Cet objectif est pour le moins très ambitieux. De fait, si les résultats obtenus durant les quatre premières années du Plan Soleil se révèlent prometteurs, il faudra néanmoins amplifier la dynamique pour atteindre les résultats escomptés. 
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Pour favoriser davantage le développement du marché, le cumul des aides publiques directes généralement disponibles (ADEME, collectivités territoriales) peut atteindre, voire dépasser, 1400 € en moyenne par opération (pour une surface de capteurs installés comprise entre 3 et 5 m2), ce qui représente 30 à 40 % du coût de l'installation d'un chauffe-eau solaire individuel. 
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C'est dans ce contexte que l'ADEME lance dès à présent la 4ème campagne nationale en faveur du PLAN SOLEIL. Désormais, tout en continuant de convaincre de l'intérêt environnemental des solutions solaires thermiques, il s'agit d'interpeller plus fortement sur l'intérêt économique, la nécessité citoyenne d'agir, de passer à l'acte ? Pas demain, maintenant ! 
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Pour tout savoir sur les aides financières et le fonctionnement du CESI, le numéro vert (0 800 310 311) apporte une réponse et une prise en charge personnalisées des acquéreurs potentiels de CESI tandis qu'une vidéo pédagogique et un guide pratique régionalisé sont proposés gratuitement. Pour aller plus avant, dans nombre de régions, des collectivités locales, en tant que prescripteurs, seront associées au Plan Soleil : des kits " Partenaires Plan Soleil " contenant des outils de communication seront largement diffusés à cet effet 
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